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Nantes, le 3 avril 2008

Vecteur Plus et @DOC Solutions :
Détecter et répondre aux marchés publics - Salon Artibat 2008

Vecteur Plus, filiale du Groupe Moniteur, leader francais de la veille commerciale sur les
marchés publics et privés et @DOC Solutions, spécialiste de gestion documentaire et notamment
de GEIDE, seront présents au Salon ARTIBAT, le rendez-vous des professionnels du BTP Ouest les
24, 25 et 26 avril a Nantes, La Beaujoire. L’occasion pour Vecteur Plus et @DOC Solutions de
présenter aux professionnels de la construction leurs solutions d’accompagnement sur les
nouveaux marchés.

Etape 1 : la détection d’une information ciblée, exhaustive et pertinente

Vecteur Plus, filiale du Groupe Moniteur, propose des services de veille commerciale aux
professionnels du BTP. Fabricants, prescripteurs, artisans, etc., chaque grande filiere dispose d’un
service sur mesure lui permettant de connaitre les projets de construction de ses prospects et de les
suivre.

Souscrire a une veille Vecteur Plus c’est: disposer du plus grand sourcing d’informations
commerciales au service des professionnels du BTP, du meilleur réseau professionnel, d’une
information optimisée (dématérialisation des appels d’offres et qualification par téléphone) et enfin
d’un outil de gestion commerciale on-line permettant de communiquer avec ses cibles.

Etape 2 : Une solution compete d’aide a la réponse aux appels d’offres et a I’archivage
électronique

@DOC Solutions propose aux entreprises du BTP, une solution adaptée, appelée AODEV, pour
faciliter le traitement des appels d’offres et ainsi pouvoir apporter une réponse dématérialisée aux
administrations. Grace a ce principe autonome, les entreprises gagnent 70 % de leur temps dans le
traitement des appels d’offres et dans leurs réponses aux marchés.

Parallelement, @DOC Solutions propose de faciliter I’accés aux documents d’entreprises, au travers
de solutions collaboratives d’archivage électronique de documents : BTP+ et de services associés :
numeérisation - reprise d’existant - hébergement sécurisé - archivage physique.

Quel est le bénéfice de ces solutions pour les professionnels des BTP ?

Les équipes de Vecteur Plus et de @DOC Solutions présenteront leurs différentes solutions sur leur
stand - espace services - mezzanine lors du salon ARTIBAT les 24, 25 et 26 avril, a Nantes, La
Beaujoire.

A propos de Vecteur Plus
Créé en 1995, Vecteur Plus, filiale du Groupe Moniteur, est le leader francais de la veille commerciale et de la
détection d’appels d’offres publics et privés. Le groupe propose a ses 6 000 clients actifs des produits et
services destinés a optimiser les forces de vente et la prospection commerciale. En savoir plus :
www.vecteurplus.com

A propos de @DOC Solutions

Crée en 1996, @DOC Solutions, filiale du groupe Vecteur Plus, met en ceuvre des solutions complétes pour le
traitement et I’archivage documentaire : Scanners, Lecture et Reconnaissance Automatisée de Documents,
Gestion Electronique de Documents, Gestion des Contenu et Portails Collaboratifs. Avec plus de 1200 clients en
France, @DOC Solutions met son expertise au service des PME / PMI...

www.adoc-solutions.eu
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